Zahlen und Fakten

Seminarleitung

Sabine Loch
Business Coach und Trainerin
(www.sabineloch.de)

Maren Bahde

Existenzgriindungs- und
Wirtschaftsberaterin
(www.abw-wirtschaftsberatung.de)

Veranstaltungstermine/-ort

Das Seminar dauert zwei Tage.

Nach ca. sechs Wochen bieten wir Ihnen ein
Anschlussseminar an, wo spezielle Aspekte
der Tatigkeit vertieft werden.

Die nachsten Seminar-Termine und Infos zum
jeweiligen Veranstaltungsort finden Sie im
Internet unter:
www.abw-wirtschaftsberatung.de

Kosten:

Das Seminar wird durch den Europdischen
Sozialfonds ESF gefordert. Der Eigenanteil
betragt 40,00 Euro / Teilnehmer (inkl. Kaffee,
alkoholfreie Getranke und Mittagessen).

Teilnehmerzahl:

Max. 15 Teilnehmer

Anmeldung unter:

schaftsberatung.de

Infos und An!
Www.abw—wwt

Anderungen vorbehalten

' ABW - Wirtschaftsberatung
“ Maren Bahde UG (haftungsbeschrankt)

Die ABW-Wirtschaftsberatung versteht sich

als die zentrale Anlaufstelle fiir alle Existenz-
griinder aus der Metropolregion Hamburg und
Schleswig-Holstein.

Sie gewinnen mit uns einen kompetenten
Ansprechpartner fir alle Fragen rund um das
Thema Existenzgriindung. Sie ersparen sich
die aufwandige Suche nach Fachleuten aus
den Bereichen Steuer, Finanzierung, Recht und
Marketing.

Unsere Berater sind bei der KfW akkreditiert
und arbeiten mit der IHK zusammen.

Das bedeutet fiir Sie: Alle Beratungsleistungen
fur Existenzgriinder kdnnen mit bis zu 90%
gefordert werden. Ein wichtiger Baustein in
der Griindungsphase.

ABW-Wirtschaftsberatung
Maren Bahde uc (haftungsbeschrankt)

Nordport Towers
Sidportal 1
22848 Norderstedt

Telefon: +49 (0) 40 325 99 850
Fax: +49 (0) 40 325 99 851
info@abw-wirtschaftsberatung.de

www.abw-wirtschaftsberatung.de

Eine tolle Erfahrung:

Erfolgreich in die
Selbststandigkeit

mit nur einem Auftraggeber
gemal’ § 84 HGB

Die nachsten Seminar-Termine und
Veranstaltungsorte unter:
www.abw-wirtschaftsberatung.de

Begrenzte Teil-
n%hmerzah

‘ ABW - Wirtschaftsberatung
A‘ Maren Bahde us hattungsbeschranko



Meine Zeit frei einteilen...

Zwei Tage die
Sie weiterbringen-

Wir freuen uns

auf Sie!

Zielgruppe dieses Seminars

Dieses Seminar wendet sich an kommunikative
Menschen, die gern selbststandig arbeiten
mochten (mit nur einem Auftraggeber gemal3
§ 84 HGB) und sich damit eine neue personliche
und berufliche Perspektive im Vertrieb eroffnen
wollen.

Entscheidungshilfe

Wir mochten Ihnen die M6glichkeiten einer
solchen Tatigkeit aufzeigen aber auch beson-
ders die personlichen Anforderungen dar-
stellen, die Sie bendétigen, um erfolgreich in
die Selbststandigkeit zu starten. Am Ende des
Seminars wissen Sie:

@ Ja, das ist genau das Richtige fiir mich

@ Das kann ich mir vorstellen,
aber nur in Teilzeit

@ Nein, diese Aufgabe passt nicht zu mir

\

1. Seminartag

® Welche Vorteile hat die Selbst-
standigkeit mit einem Auftraggeber?
- Kein rdumlicher und finanzieller Aufwand
- Kein administrativer Aufwand
- Sie profitieren von dem bereits am Markt
vorhandenen positiven Image des
Auftraggebers

® Welche Personlichkeitsmerkmale
sollte ich mitbringen, um als Unter-
nehmer/in erfolgreich zu sein?
- Ressourcen
- Fahigkeiten
- Starken

® Motivation und Zielerreichung

- Ziele setzten und formulieren
- Aufbau einer erfolgreichen Zielstruktur
- Integration lhrer Ziele im Alltag

\

7. Seminartad

® Marketingstrategien

— Absatzkanale
- Netzwerke
- Kontakte

@ Zeit- und Selbstmanagement

Klare Ziele definieren

Zeit- und Aufgabenplanung
Die richtigen Prioritaten setzen
Ubersicht verschaffen

® Kommunikation & Image

Jedes gelungene Gesprach, personlich
und/oder telefonisch und jeder positive
Auftritt bringt Sie ein Stiick weiter. Die
Grundlage fiir ein authentisches, erfolg-
reiches Image ist gute Kommunikation.
Lernen Sie, lhre Kunden zu begeistern.

@ Betriebswirtschaft und Sozial-
versicherung fiir Selbststandige
Maren Bahde von der ABW-Wirtschafts-
beratung informiert Sie tber die

betriebswirtschaftlichen und sozialver-
sicherungsrechtlichen Grundlagen.




